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备份一体机的缔造者与引领者 
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一体化容灾 

传统4S方案 

一体化改变传统备份容灾行业 
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时间和数据的证明 

• IDC报告：备份一体机市场最具
竞争力和快速增长的领导厂商，

占到国内18.5%市场份额，国

产NO.1！ 
 

• 全球最具权威的IT研究与顾问咨
询公司Gartner： 2013年中国最
酷的厂商之一（Cool Vendors 
in China,2013） 
 

• 已获得行业内超过50+奖项认可 
 

• 已申请各项技术专利超过 20+ 
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我们的客户 

企业 

企业单位 

35% 

党政行业 

31% 

涉密行业 

15% 

教育行业 

8% 

医疗行业 

11% 

行业分布图 
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变化的世界    变化的爱数 



章节名称：微软雅黑12号 

变化的世界 

行业转型的“四大力量”--云、移动化、社交商务和大数据分析。——IDC,2012 

云计算 

移动互联网 大数据 

社交网络 

这四大力量，正在改变着企事业数据中心的技术趋势。。 
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变化的世界--数据中心整合用户趋势 

——以上数据来源于中桥咨询对中国用户的数据保护调查 
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集中化 分散化 虚拟化 

变化的世界--数据中心整合技术趋势 

上一代数据中心 

多应用集中及大型机 

目前数据中心 

以业务为驱动的分布式计算 

新一代数据中心 

以服务为导向的自动化计算 

基础架构演变 
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数据中心整合目标 

      IT即服务  

                           

数据的安全性 数据的可用性 数据的可管理性 

   数据的数据中心     
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数据中心的挑战 

大数据量的挑战 虚拟化环境的挑战 

非结构化数据管理的挑战 
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企业数据如何去管理？ 

创建 

使用 

保护 

归档 

销毁 

数据在各个阶段需求不同 

法规遵从 

可访问性 

可用性 

可恢复性 
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 如何高效存放数据？ 

 如何管理大量数据？ 

 如何保障数据安全？ 

企业数据管理有哪些难题? 
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结构化数据 管理多样化数据，覆盖数据全生命周期。 

结构化数据 

面向数据
保护阶段 

结构化数据 

面向非结
构化数据
创建、使
用阶段 

结构化数据 

面向结构化
数据创建、
使用阶段 

存储整合 备份容灾 文档管理 

变化的爱数-爱数智能数据管理解决方案 

存储效率 文档效率 数据安全 

Tx 数据管理平台  

统一管理 
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变化的爱数-高性能的解决方案 

 500台服务器并发备份容灾 

 3.5PB  逻辑容量 

 重删比高达80：1 

 备份速度 18TB/时 

支持上万用户并发访问 

 支持混合存储池应用 

 支持全闪存应用 

 支持100万IOPS性能 

备份容灾  

文档管理 

存储整合 
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共赢渠道体系 
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渠道转型的原则和目标 

获得持续盈利能力 

对外 
对内 

着眼于自身管理水
平和业务技能的提
升，练好内功，增
强企业的实力和市
场竞争力。 

更好地满足客
户的需求，提
高客户满意度
和忠诚度； 
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爱数渠道策略 

渠道为王，行业深耕 

以区域渠道为核心 持续成长 
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如何为渠道创建持续盈利能力 

创新型产品的持续推出 

全面而有竞争力的解决方案 

渠道赋能 
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渠道赋能 

品牌宣传 

认证培训 

业务规划 

市场活动 项目报备 

销售支持 

奖励机制 
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渠道细分 

渠道赋能 

中大型用户 中小型用户 

企业级渠道 
中小企业级 

渠道 

ESP增值服务商 

ISV增值合作伙伴 

战略合作伙伴 

爱数 
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•总部 
•大区 
•办事处 

渠道赋能 

团队支持 

区域渠道经理       – 布局，招募，发展，管理渠道区域市场 

区域行业经理     – 行业跟踪, 项目分析、 行业研讨会 

产品经理      – 产品推广,需求反馈 

市场经理         – 市场活动支持 

                     方案建议,行业知识培训,行业支持–      行业顾问  
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针对性的能力提升  

网络培训+区域现场培训+总部培训 

销售实战、案例分析、最佳实践 

渠道赋能 

爱数学院 
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报备、项目管理、在线考试认证 
 

渠道赋能 

E3门户系统持续升级 

爱数演示中心升级 

向合作伙伴开放演示中心进行方案测试 
 
爱数呼叫中心建立 

提高客户和渠道的响应级别 

专业的呼出管理 

销售商机派发 
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THE END 

联系方式： 

地  址：上海市联航路 1188 号浦江智谷 8 号楼 2 层 A 座 

邮  编：201112 

咨询热线：021-5422 2601 

服务热线：400-880-1569 

传  真：021-54222601-8800 

客服邮箱：support@eisoo.com 
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