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何谓“火星舱” 



创新的统一存储平台体系结构 

统一存

储平台 

数据备份 

•   操作系统 

•   数据库 

•  文件 

 容 灾 

•  数据容灾 

•  应用容灾 

 虚拟存储 

•  FC  存储 

•   IP  存储 

•   NAS 存储 

•   VTL   存储 

    虚拟机平台 

•  备份恢复演练系统 

•   容灾恢复演练系统 

•   与第三方软件集成 



iSCSI Fibre 
Channel 

 部门级 

SAN NAS 

部门级 企业级 

Disk RAID  
Group 

Vol 

LAN CIFS NFS 

统一存储架构的优势 

企业级 

在异构环境下实
现单一，简单的
管理界面 

Aggregate 
可以整合现有存储
实现多协议访问 

整合和存储池化异
构存储设备 



成功案例 

国家安全生产监督管理总局 

金安工程一期数据备份与远程容灾 

国家统计局 

第六次全国人口普查 
数据报送与存储备份项目 

北京印钞有限公司 

数字监控管理系统 

中国资源卫星中心 

全国陆地观测卫星数据 
处理和服务设施建设项目 

十  年  铸  造  ·  成  就  辉  煌 
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  成功 

  关键 

  个人能力大幅提升 

  加快推动市场发展   赢得渠道满意及忠诚 

  内部流程及管理完善   提升终端客户市场份额 

渠道成功的关键 



入门期 

发展期 

成熟期 

6-10人 
销售收入150万/年 
盈利水平60万/年 

3-6人 
销售收入70万/年 
盈利水平28万/年 

2-4人 
销售收入40万/年 
盈利水平16万/年 

管理经营 

项目交付 

差异化盈利 

管理运营 

项目交付 

团队培养 

 

团队培养 

营销支持 

产品技能 

 

伙伴赢利模型 业务支持重点 

渠道伙伴阶段性支持重点 
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以发展行业应用为核心渠道 以产品增值为核心的代理商 战略合作渠道 

备份软件、备份一体机、持续数据保护（CDP）、存储、虚拟带库（VTL）等标准化产品 

市场基金、市场秩序、伙伴能力提升、商务政策、认证考核 火星高科 

渠道业务规划—渠道布局 

业务拓展

每一个阶段的成长需
要半年到一年的时间 

目 标 客 户 



渠道发展研究 

TOP10伙
伴关怀 

渠道业务规划—内部流程 



渠道业务规划—奖励基金 

根据授权产品总定额分为三个级别： 
核心伙伴、金牌伙伴、经销商（不分产品线） 

设定总定额奖励，鼓励伙伴做大。 

设定分产品线奖励，鼓励核心业务做强。 

设定非业绩奖励，加强伙伴客户经营能力。 
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伙伴赢利 

发展 

伙伴经营 

指导 

伙伴人才 

培养 

伙伴业务 

支持 

 伙伴 

伙伴营销 

支持 

伙伴能力 

提升 

伙伴人才实训基地 

伙伴能力提升计划 

区域销售支持团队 

区域营销推动 

伙伴赢利发展模型 

2014年渠道伙伴业务扶持计划 

伙伴业务全纬度支持 



备份站/存储站/持续数据保护站/
数字资源站 

伙 
伴 
能 
力 导入期:单一产品盈利能力 

营  销：分销+直销 
能  力：产品应用+一站服务 
支  持：电话营销 
        快速标准化服务+分销培训 
 
支持方式： 
集中培训；在线培训；营销工具 

成长期:   稳定营销能力培养 
支  持：  市场营销能力  行业知识能力 
          快速交付服务能力  顾问营销能力          

产品 

标准化产品\
第三代火星

舱 

  全系列 

支持方式： 
 
   集中培训 
 
   一对一培训 
 
   在线培训 
   营销工具 

 
 
支持方式： 
 
一对一培训 
 
营销工具 
 
蹲点售前支持 
 
典型用户实施
支持 

成熟期:   差异化营销能力 
支  持：  销售管理能力、项目销售能力、售前咨询能力、个性化交付 
          能力、行业管理咨询知识能力、持续客户经营能力 

2014年渠道伙伴业务扶持计划 



全国体验式销售中心计划 
1. 打造体验式销售支持平台 
2. 开启总部-伙伴-客户的销售支持直通车 
3. 准确定位客户，指导伙伴快速价值营销 

样板用户平台 标准解决方案库 

体 验 式 销 售 中 心 

远程演示平台 产品体验平台 销售资源中心 

产品价值呈现 

产品远程演示 

打单远程支持 

行业演示数据 

搭建演示环境 

标准备份体验 

一体化体验 

持续数据保护体
验 

样板用户名录 

样板用户感言 

样板用户模型 

流媒体展现 

标准的备份、容灾
解决方案、行业解
决方案 

销售工具下载 

申请远程演示 

申请现场支持 

解决方案指导 

实施交付指导 

销售演示 客户体验 样板用户 方案制作 业务支持 



视创新为生命   以自主铸安全 

谢 谢 视创新为生命   
    以自主铸安全 


